Автобиография.
Фамилия Имя Отчество: Ващенко Валерий Викторович
Дата рождения: 1 февраля 1963 года
Гражданство: Россия
Семья: жена, двое детей
Проживание: Краснодарский край, г. Краснодар.
Образование:
Кубанский государственный университет
Специальность: «История»
Дополнительное специальное образование:
1. Майкопский автотраспортный техникум. Специальность: «Техническое обслуживание и ремонт автомобилей».
2. Двухмесячные курсы компьютерной грамотности. 
3. Специальные курсы компании «Каргилл» - «Искуство
продавать», «Шаг к лидерству», «Управление временем», «Решение проблем и принятие решений».
Профессиональная деятельность:
- апрель 2015 – настоящее время.

ООО «Ферком»

Заместитель директора. Общее руководство компанией, организация работы направления закупок и реализации зерновых и масличных культур, подбор персонала, формирование ценовой политики.  
- март 2014 – апрель 2015.
ООО «Глобал Трейдинг Компани»

Руководитель обособленного подразделения. Руководство деятельностью обособленного подразделения, ведение переговоров, закупки зерновых и масличных культур в Краснодарском и Ставропольском краях, а также в Волгоградской области.
- ноябрь 2012 – март 2014
ООО «Кубань Зерно»

Заместитель директора по коммерческой работе. Ведение коммерческих переговоров с главами КФХ, руководителями сельхозпредприятий и компаниями-экспортерами, обсуждение и согласование условий закупок и продаж; Бизнес-планирование; Анализ закупок и продаж; общее руководство коллективом, выполнение требуемых показателей.

 Участие в разработке маркетинговой политики компании; Бюджетирование; Отчетность. 
- декабрь 2011 – октябрь 2012
ООО «Агро-Кубань»

   Коммерческий директор. Закупки и реализация сельхозпродукции. Управление продажами, формирование бюджета,
ведение переговоров, заключение договоров, контроль их исполнения.
- июль 2011- декабрь 2011
ООО «Агролад»

Директор элеватора. Руководство деятельностью элеватора. Закупки, хранение и переработка зерновых и масличных культур. Производство и реализация комбикормов. Привлечение дополнительных объемов хранения. Подбор персонала.
- август 2010 – июль 2011
ООО «Агро-Кубань»

   Коммерческий директор. Управление активными продажами компании, построение бизнес-процессов, контроль и   достижение плановых экономических показателей, формирование и защита бюджета, выполнение планов продаж, формирование ценовой политики, управление дебиторской задолженностью.

- февраль 2009 – август 2010
АгроХолдинг «Кубань» холдинг “Базовый Элемент»
ОАО «Усть-Лабинский комбинат хлебопродуктов». Дивизион «Хранение и переработка зерна».
Дивизиональный руководитель коммерческой службы. Руководство коммерческой деятельностью двух элеваторов, мельницы и маслозавода, входящих в состав дивизиона. Планирование и контроль исполнения бюджета. Оперативное управление сетью розничных магазинов. Производство и продажа растительного масла, муки, круп и комбикормов.  Закупка, реализация, переработка и хранение зерновых и масличных культур.

- август 2008 – февраль 2009

ОАО «Кубаньхлебопродукт»

Руководитель департамента закупок. Руководство закупками зерновых и масличных культур по всему ЮФО.
- сентябрь 2006 – июнь 2008

АгроХолдинг «Кубань» холдинг “Базовый Элемент»
ООО «Усть-Лабинская зерновая компания «Кубань».

Заместитель генерального директора по коммерции.

Руководство коммерческой деятельностью 3 элеваторов, 2 мельниц и маслозавода, входящих в состав дивизиона, трейдинг. Закупка – продажа зерна, формирование экспортных партий зерна, изучение конъюнктуры рынка зерна, поставка кормов и фуража в северные регионы РФ. 
- март 2006 –август 2006 года

ООО «Матрикс Агритех»
Руководитель представительства. Обязанности: продажа технологических решений по обработке почв на базе техники Джон Дир, Лемкен, и др. Координация со службой сервиса по поставкам запасных частей, гарантийного обслуживания.  
- сентябрь 2003 –февраль 2006.

АгроХолдинг «Кубань» холдинг “Базовый Элемент»
ООО «Управляющая компания Усть-Лабинского агрообъединения».
Начальник отдела сбыта и экспорта.
Руководство работой подразделения по выполнению планов продаж. Реализация продукции растениеводства и животноводства Агрохолдинга, прямые продажи. Работа с элеваторами, таможней, железной
дорогой, мясокомбинатами, сахарными заводами и молкомбинатами. Разработка логистических схем работы, бюджетирование, экономический анализ рентабельности, управление товародвижением во всех звеньях цепи продаж, финансовая отчетность и документооборот. Консолидация объемов удобрений, запасных частей для с/х техники, семян, средств защиты растений с целью достижения оптимальных закупочных цен при заказе и исключения коммерческого подкупа сотрудников на местах.

Снабжение хозяйств холдинга нефтепродуктами минуя звено топливных посредников.

-
Июнь 1998-июль 2002
Компания «Трейдигрейн С. А.» (Швейцария): Региональный представитель. Закупки зерновых практически по всему Южному региону России, операции по экспорту зерновых, маркетинг, работа с таможней и портами Азово-Черноморского бассейна в плане экспорта. Операции, связанные с поставками сахара-сырца для переработки на заводах Краснодарского и Ставропольского краев.
- январь 1996 - май 1998 года.
Краснодарский филиал ЗАО «Каргилл АО»: Начальник отдела дистрибьюции нефтепродуктов. Хранение на нефтебазах Краснодарского и Ставропольского краев, Ростовской области, реализация нефтепродуктов сельхозпредприятиям по бартеру, реализация высокооктанового бензина оптовым покупателям, контроль за отгрузками потребителям и оплатой, организация работы отдела.
Специалист по торговле зерном.
Работа с сельхозпредприятиями по закупке зерновой продукции, реализация сельскохозяйственных машин и оборудования, средств защиты растений и удобрений, хранение на элеваторах и отгрузка потребителям.
- октябрь 1994 – январь1996 года.

Московский филиал. Фармацевтическая компания «МААТ ltd». Дистрибьютор.  Ознакомление врачей и фармацевтов с лекарственными препаратами компании, посещение компаний и организаций, занимающихся реализацией фармацевтических препаратов. Выполнение операций по развитию бизнеса и увеличение показателей, работа с ключевыми клиентами и осуществление отчетности перед руководством, взаимодействие с другими отделами компании (отдел по работе с клиентами, отдел маркетинга, финансовый отдел), поддержка и развитие отношений с клиентами по территории.
Дополнительная информация:
Навыки работы с компьютером: ЕХЕL, WORD, INTERNET.
Водительское удостоверение: кат. А, В. Опыт вождения автомобиля: 30 лет. Тел (86135) 4-12-11, моб. 8-918-436-88-02. 
Имеются рекомендательные письма иностранных компаний.
Готов рассматривать предложения о работе в других регионах. 
